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Bloom Mali Saglik Skoru

12 KPI - 4 kategori - 0-100 tek skor
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Tek ciimlelik teshis Gelir blylmesi zayif veya

negatif.
Mali Saglik Skoru

Kategori puanlari
Karlilik ] 70
Likidite D 75
Sermaye verimliligi G 69
Blytime G 60
12 KPI tablosu

KATEGORI KPI DEGER HEDEF (75 / 100 PUAN) PUAN DURUM

Karlilik Briit kar marji %46,1  >= %45 - tam puan >= %70 7 D

Karlihk EBITDA marji %15,5 >= %20 - tam puan >= %30 76 m

Karlihk Net kar mariji %4,5 >=%10 - tam puan >= %20 58 w



KATEGORI KPI ] e HEDEF (75 / 100 PUAN) PUAN DURUM

Likidite Cari oran 1,34x  >=1,5x - tam puan >= 2,0x 71 m
Likidite Asit-test orani 1,10x  >=1,0x - tam puan >= 1,5x so D
Likidite Nakit dénisiim siresi 37gin  <=30 gin - tam puan <= 0 giin s D
Sermaye verimliligi  Borg / 6zkaynak 0,85x  <=0,5x - tam puan <= 0,0x 71 m
Sermaye verimliligi  Faiz karsilama 4,22x  >=5,0x - tam puan >= 8,0x 82 m
Sermaye verimliligi isletme sermayesi giinleri 54 gin  <=30 gln - tam puan <=0 gun 55 m
Biyilime Aylik gelir bliylimesi %1,1 >=%5 - tam puan >= %15 41 m
Blylme Musteri konsantrasyonu %22,0 <=%15 - tam puan <= %10 68 @
Buyime Miisteri kaybi (churn) %12,0 <= %8 - tam puan <= %3 n D

Sektor profili: Genel (KOBI / karma is modeli) - Rubrik v1.0. Olclilemeyen KPI sifir sayilmaz; kategori ortalamasi dlciilen KPI'larla
alinir.

Oncelikli 3 aksiyon

# KPI PUAN AKSIYON

1  Aylik gelir 41  Buyumeyi fiyat ve hacim olarak ayristir; satis hunisini (lead - teklif - kapanig)
blylmesi haftalik 6l¢; buyimenin kaynagini (yeni misteri / mevcut misteri) netlestir.

2 lIsletme 55  Alacak yaslandirmasini haftalik ¢ikar; stok politikasi belirle; tedarik¢i vadesini
sermayesi gunleri miizakere et; blyume planini isletme sermayesi ihtiyaciyla birlikte hesapla.

3 Net kar marji 58  Faiz, kur farki ve vergi kalemlerini ayristir; pahali borcu yapilandir; vergi

planlamasini mali musavirle gdézden gegir.

Ara hesaplar

KALEM DEGER

Net satislar 24.500.000 TL
Satislarin maliyeti 13.200.000 TL
EBITDA 3.800.000 TL
Nakit ve benzerleri 2.400.000 TL

DSO (alacak guni) 73



KALEM DEGER

DIO (stok gun)

DPO (bor¢ guni)

Aylik buyiime (nominal)

Aylik buyume (reel)

Girdiler (denetim izi)

GRUP
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ALAN

net_satislar
satislarin_maliyeti
faaliyet_giderleri
amortisman

ebitda

faiz_gideri

net_kar
nakit_ve_benzerleri
ticari_alacaklar

stoklar
donen_varliklar_toplam
kisa_vadeli_yukumlulukler
ticari_borclar
toplam_finansal_borc
ozkaynaklar

12 ay (eski -> yeni)

en_buyuk_musteri_payi

yillik_churn_orani

churn_uygulanamaz

50

86

%3,66

%1,10

DEGER

24.500.000

13.200.000

8.100.000

600.000

900.000

1.100.000

2.400.000

4.900.000

1.800.000

9.800.000

7.300.000

3.100.000

5.200.000

6.100.000

1.650.000, 1.700.000, 1.780.000, 1.820.000, 1.900.000, 1.950.000,
2.050.000, 2.100.000, 2.200.000, 2.280.000, 2.350.000, 2.450.000



GRUP ALAN DEGER

yillik_enflasyon_orani %35,0

Yontem ve sinirlar

KPI FORMUL

Brut kar mariji (Net satislar - Satislarin maliyeti) / Net satislar

EBITDA marji (Net satislar - Satislarin maliyeti - Faaliyet giderleri + Amortisman) / Net satislar
Net kar marj Net kar / Net satislar

Cari oran Doénen varliklar / Kisa vadeli yikumlultkler

Asit-test orani (Donen varliklar - Stoklar) / Kisa vadeli yukumlulukler

Nakit donusim suresi DSO + DIO - DPO (alacak guini + stok ginii - borg giini)

Borg / 6zkaynak Toplam finansal borg / Ozkaynaklar

Faiz karsilama EBITDA / Faiz gideri

isletme sermayesi gunleri (Ticari alacaklar + Stoklar - Ticari borclar) / Net satislar x 365
Aylik gelir blyumesi Son 12 ayin bilesik aylik biyiime orani (enflasyon verildiyse reel)
Musteri konsantrasyonu En buylk misterinin net satislardaki payi

Musteri kaybi (churn) Yilhk kaybedilen misteri (veya gelir) orani

o Skor, kullanicinin girdigi rakamlardan deterministik olarak hesaplanir; ayni girdi her zaman ayni skoru verir.

« Esikler Bloom v1.0 varsayilanlaridir; sektére gore diizenlenebilir ama zaman serisi icin ayni rubrik
korunmahdir.

« Bilanco rakamlari dénem sonu anlik degerlerdir; mevsimselligi yuksek islerde ortalama bakiye tercih edilir.

« Blyume, enflasyon verildiyse reel, verilmediyse nominaldir; yiksek enflasyon ortaminda nominal biyime
yaniltir.

« Rapor bilgilendirme amachdir; bagimsiz denetim, degerleme veya yatirim tavsiyesi degildir.

Hesap notlari

o EBITDA hesaplandi: net satislar - SMM - faaliyet giderleri + amortisman.

Bu rapor Bloom Consulting yontemiyle, NABIZ ajani tarafindan uretildi. Girdiler kullanicinin beyanidir; rapor bilgilendirme amachdir, denetim
veya yatirim tavsiyesi degildir.
Bloom Consulting - bloomconsulting.com.tr - NABIZ v1.0.0



